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Ornek Proje Akisi - 1

Kurumun dis musteri veya tedarikgiler ile mUzakere halinde olan yoneticilerinin
gercek vaka ve geri bidlirimler ile gelisim planlarinin desteklendigi doneme
yayllmis proje modelidir.

Model, gercek saha calismalar ve grup kocluklarini kapsayan, egitim hedefi
paralelinde bireysel gelisim sureclerini yakindan takip eden formatta tasarlanir.

Ornek Proje Akisi - 2

Gelisim hedefi ve kurum dinamikleri ile hizali bir sekilde tasarlanan teorik
iceriklerin katiimcilarla iki hafta dnceden paylasildigr proje modelidir.

Bu bilgiler 1siginda hazirlik yapmis olan katilimcilar, egitimde bes temel
konunun ornek ve vakalarla gercek hayata yansimasini deneyimler.

Ana catl cercevesinde yapilacak simulasyon calismasi ile bilginin kaliciligi
desteklenir.

Ornek Proje Akisi - 3

Kurumun strateji belirleme intiyacinda oldugu iki gergek muzakere konusunun
proje lideri ile bnceden paylasildigi, vakalarin ¢cozumune hizmet edecek teorik

icerik ve uygun strateji haritasinin ekiplerle birlikte tanimlandigi proje modelidir.
Proje, sUrec iginde verilecek grup koclugu ve geri bildirim yonetemleri ile ilerler.

Renklerin Soyledigi

Proje Hazirlik ve Tasarim Adimlar

Workshop ve Egitimler

Uygulamalar ve Geri Bildirim




ORNEK PROJE AKISI - 1

» Bireysel yetkinlik
analizi

e Ust ydnetim hedef
calistay!

* Marka urun ve
hizmet analizi

* Marka rekabet
analizi

Proje On
Hazirlik

Gruplar sahada
yurattikleri
muzakerelerin devam

sUreclerini planlar ve

danisman ile birlikte %\

strateji calismasi
yapar.

* Ana icerik tasarimi

* Proje ekiplerinin
olusturulmasi

* Proje degerleme
modelinin
tanimlanmasi

* Proje takvimi

Yeni mUzakereler
Ozelinde tasarlanmis
soru setleri aktif
mUzakerelerde
kullanilir ve sonuclar
paylasilr.
Bireysel geri bildirim
calismasi devreye
girer.

<

Vaka olusturma
Vaka sunumu
Teorik aktarm
Vakanin tekrar
duzenlenmesi
Oncesi-sonrasi
kiyaslama ve geri
bildirim.

Yeni muzakerelerde
bilgi toplama
yontemleri
Derinletiimis diyalog
teknigi

Problem odakli soru
sorma teknigi

Soru setleri tasarimi

—
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> Workshop 2

» Marka deger
bilesenleri calismasi
» Durumsal mUzakere

deger eleme
calismasi

» Deger argumanlari
tasarimi

Kanvas planlama
calismasinin takip
eden 3 hafta icinde
aktif muzakerelerde
kullanilmasi ve elde
edilen sonuclarin
degerlemesinin
yapiimasi

.

sd  \Workshop 3

Muzakere Kanvas
Calismas

* Planlama

e lliski Yonetimi

> » Pazarlk

Tanimlanmig gercek
vakalara ozel
tasarlanmis muzakere
kanvas stratejilerinin
sahada uygulanmasi
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ORNEK PROJE AKISI - 2

* insan Kaynaklar ve

Birim Yoneticileri ile
hedef calistay

 Marka urun ve

hizmet analizi

* Marka rekabet

analizi

Proje On
Hazirlk (it

Teorik aktarm

« Vakave Planlama
uygulamalar » Muzakere

«  On okumalar Ydnetiminde Bilgi

* Proje degerleme Toplama ve
yapisinin tanimi CdzUmleme

« Muzakere Deger
Araclari

* Proje sonrasi aktif
uygulama

Muzakere Stratejik

Muzakere SUreg
YOnetimi

Finansal Deger
Araclarn ve Pazarlik
Vaka Calismasi —
Simulasyon

Saha Uygulama
Calismasl Yonerge

Katiimcilar gercek
mUzakere
sUrecinde verilen
yonergeye uygun
uygulama yapar
Uygulamada
yasanan deneyim
ve elde edilen
sonuclar paylagilir.




ORNEK PROJE AKISI - 3

» Kurumun ¢ozumunu
bekledigi 2 gercek
muzakere konusu
proje lideri ile
paylasilir

« On calisma
asamasinda vakalar

ile ilgili kilit ve eksik

bilgiler tamamlanir

Hedefe ulasma veya

Vakalarin ¢6zimu
icin intiyag duyulan
teorik icerigin
tasarmi

Vakalarin ¢6zimu
ile ilgili strateji
haritasinin
hazirlanmasi

Gercek ortamda

VAKA 1

Vaka GAP analizi

MUzakere soru

setleri hazirlama

Bilgi toplama -
yorumlama
Taviz setlerini
tanimlama
Deger
argumanlarini
belirleme

ulasamama kriterleri
ekip ile birlikte tanimli
format dahilinde
incelenir. Bu asamada
proje lideri katilimcilara
planlama-iligki
yonetimi-pazarlk
alanlarinda bireysel
geri bildirimler

yapar.

deneyimlenen fili
muzakerelerde
«devam surecleri»
tanimlanir. Bu
asamada ortaya ¢ikan
engelleri cozmek ve
hedefe ulasmak

esastir.

.

proje lideri ile
paylasilir
Katilimcilar
«Bireysel Analiz»
calismasini
tamamlar

Surec icinde asilan

ve asilamayan

Muzakere sonuclari

VAKA 2
Vaka GAP analizi
MuUzakere soru
setleri hazirlama
Bilgi toplama —
yorumlama
Taviz setlerini
tanimlama
Deger
argumanlarini
belirleme

____________

1
1
v

Simulasyonlar
dogrultusunda
hazirlanan muzakere
stratejilerinin
sahada uygulanmasi

—

-> Uygulama

engeller tanimlanir

.

Strateji hazirlama
strecinde gruplara
« Planlama

« liski Yonetimi

» Pazarlk Araclar
bagsliklarinda kocluk
desteqi verilir.




